
Are you the rock we're looking for?

Accountmanager

Elke dag gaan wij bij Rock Recruitment op zoek naar de juiste kandidaat voor onze klanten. Dat doen we sinds 2018. Vorig jaar 

haalden we daarbij een succesratio van maar liefst 83%, een buitengewoon resultaat voor onze sector. Dat dat niet onopgemerkt 

blijft, merken we aan het groeiende aantal klanten waarvoor we blijvend rekruteren. We gaan voor onze klanten steevast op zoek 

naar de perfect match. Of om het met onze slogan te zeggen: We dig deep to unearth the best talent!

DE JOB

• Je prospecteert actief in de regio en bouwt je eigen klantenportefeuille uit.
• Je stelt afspraken op met potentiële en bestaande klanten en onderhoudt relaties.
• Je voert behoefteanalyses en verkoopgesprekken, steeds gericht op de beste oplossing.
• Je stelt offertes op maat op en presenteert ze overtuigend.
• Je verzorgt een correcte opvolging van de verkoop en administratie.
• Je houdt klant- en verkoopgegevens bij in het CRM-systeem.
• Je rapporteert wekelijks aan de Sales Team Manager over je activiteiten en resultaten.
• Je werkt mee aan het behalen van de maandelijkse verkoopsdoelen.



WIE WIJ ZOEKEN

• Je hebt ervaring in B2B-verkoop, bij voorkeur in telecom of ICT.
• Je bent een doelgerichte onderhandelaar met een vlotte babbel en professionele 

uitstraling.
• Je werkt autonoom, maar functioneert ook goed in team.
• Je bent klantgericht, denkt oplossingsgericht en werkt gestructureerd.
• Je kan goed plannen en prioriteiten stellen.
• Je beschikt over een geldig rijbewijs B en bent bereid om je binnen je regio te verplaatsen.
• Je hebt een gezonde dosis ambitie en zin om te groeien.

WAT WIJ BIEDEN

• Je krijgt vanaf dag één een vast contract.
• Je bepaalt zelf je werkuren en locatie, met maximale flexibiliteit.
• Een afwisselende functie in een dynamisch team met een gezellige werksfeer.
• Een vast loon aangevuld met bonussen en commissies op basis van prestaties.
• Maaltijdcheques en een hospitalisatieverzekering voor jouw welzijn.
• Een firmawagen met tankkaart, ook voor privégebruik.
• Een laptop en gsm-abonnement om vlot te kunnen werken.
• Volledige ondersteuning, coaching en opleiding om je snel op weg te helpen.
• Je krijgt toegang tot een breed productaanbod en een sterk ondersteunend team.
• Geen collectief verlof; je kiest je verlofdagen in overleg met collega’s.
• Je werkt in een jong en energiek bedrijf, dat vertrouwen en samenwerking bevordert.
• Je komt terecht in een uitdagende, ondernemende omgeving met veel groeikansen.
• Het kantoor is trendy ingericht en gelegen in een filevrije omgeving.
• Het open kantoor zorgt voor een vlakke hiërarchie en vlotte communicatie.
• Regelmatige teambuildingactiviteiten en een informele sfeer met gezellige momenten, 

zoals een vrijdagmiddagborrel.
• Je komt terecht in een moderne loft op de Pottelberg, die binnenkort uitgebreid wordt.

WIE WIJ ZIJN



Dit bruisend bedrijf in Kortrijk biedt op maat gemaakte oplossingen voor B2B-klanten, ongeacht de 

operator. Hun diensten omvatten mobiele en vaste telefonie, VOIP-verbindingen, internet, en 

securityoplossingen.

Momenteel gaan ze op zoek naar een B2B Accountmanager (regio West- & Oost-Vlaanderen).



Do you feel like our ROCKER?

Heb je interesse in deze vacature? Solliciteer dan via

info@rockrecruitment.be

www.rockrecruitment.be

Rock Recruitment

Stasegemsesteenweg 72

8500 Kortrijk
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https://www.rockrecruitment.be

